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	( Akcijas prece ir tā prece, kurai ir atlaides cena. 

Konsultantiem un klientiem ļoti patīk iepirkties par atlaides cenām, taču neviens nav spējīgs prognozēt pārdošanas apjomus. Kā rīkoties?

 1) ja konsultants līdz pirmdienas vakaram zina, kāda noteikta produkta pārdoto daudzumu nākošajām nedēļām, tad viņš var veikt rezervēšanu. Rezervēšanu iespējams veikt- zvanot uz biroju.( 67732803 vai 67732811) Preces rezervēšana nav pasūtījums.


	( Kā notiek Preces pasūtīšana no Alstes fabrikas. Ceturtdienās konsultanti nodod pasūtījumus, piektdien un pirmdien biroja darbinieki apstrādā pasūtījumus; otrdien tiek pasūtīta prece pēc fakta + prognozēta nepieciešamā prece jau nākošajai nedēļai. Šādai prognozēšanai ļoti noder Rezervēšanas dati; ja tādu nav , tad biroja darbinieki paši plāno varbūtējo nākošās nedēļas preču pieprasījumu.

( Ieteikums- noteikti uzturēt kontaktus ar biroja darbiniekiem un katram konsultantam pašam rūpēties par savu pasūtījumu. 

	( Limitētā prece- tā ir prece, kura ir palikusi pāri no dažādām akcijām un piedāvājumiem. Tā ir prece, kura nav katalogā un tāpēc tai ir ierobežots skaitliskais piedāvājums.

      Pasūtot Limitēto preci obligāti jāpazvana uz noliktavu, lai uzzinātu pasūtīšanas iespējas.
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	( Dāvanas konsultantiem

Iedala:

· nedēļas aktivitāte

· Starta dāvanas

· Jauno konsultantu uzaicināšanas dāvanas

· Dažādu Akciju dāvanas
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	( Nedēļas aktivitātes dāvanas –

      Tiek piešķirtas konsultantam, ja konkrētā nedēļā viņš(-a) ir pārdevis preci noteiktā pārdošanas līmeņa apjomā.

      Secība ir šādā :

· jānodod pasūtījums atbilstošā pārdošanas līmenī

· jāsaņem preci, 

· jāsamaksā par preci norādītajā laikā

· nākošajos pasūtījumos, klāt pie jaunās preces, biroja darbinieki aprēķina un pievieno Aktivitātē nopelnītās dāvanas
	( Starta dāvanas- šīs dāvanas attiecas tikai uz tiem konsultantiem, kuri iestājas Tupperware laikposmā no pirmās darbības nedēļas līdz astotajai nedēļai.

     Dāvanu piešķiršanas secība arī ir tāda, kāda Nedēļas aktivitātes dāvanām.
( Dažādu akciju dāvanas-

      Var tikt piešķirtas ar pasūtījumu vai arī individuāli pasniegtas Bizness sapulcēs.

LŪGUMS- katram konsultantam personīgi sekot līdzi savai darbībai Tuppreware.

PADOMI- no grupas vadītāja, distributora vai biroja darniniekiem

	( Dāvanas par jauna konsultanta apmācīšanu un ievadīšanu Tupperware .
      Šī ir īpaša dāvanu sadaļa, jo Tupperware ļoti augstu vērtē tos konsultantus, kuri dod iespēju arī citiem uzsākt darboties kā konsultantiem.

     Šajā dāvanu klāstā vienmēr ir paši jaunākie un modernākie Tupperware izstrādājumi vai arī lietas, kuras nav Tupperware fabriku ražojumi.

    Šīs kategorijas dāvanas konsultanti saņem personīgi birojā vai bizness sapulcēs no distributora.
    Konsultantam, kurš iesaista jauno konsultantu, ir jāseko līdzi, lai jaunais konsultants neaizmirst nodot birojā Apmācības shēmu.

	( Dāvanu saņemšana aizkavējas:

· ja konsultantam pasūtījumi ir ļoti reti

· ja konsultants neapmeklē sapulces vai apmācības

· ja konsultants nekontaktējas ar grupas vadītāju un biroja darbiniekiem
· ja birojā neatrodas dokumentu oriģināli- Konsultanta līgums, Demo somas līgums un Pases kopija.

	( Dāvanas nevar saņem:

· ja netiek izpildīti dotie nosacījumi

· ja birojā neatrodas dokumentu oriģināli- Konsultanta līgums, Demo somas līgums un Pases kopija.
· ja pēc preces pilnīga apjoma saņemšanas, norēķināšanās par to netiek veikta laikā.
· Ja Jaunais konsultants neapmeklē apmācības vai sapulces
Konsultants nevar pretendēt ne uz dāvanām, ne ceļojumiem, ja viņš(-a) ir PARĀDNIEKS.!!!




